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PROPOSITO e
MODULO

RESOLUCION DE PROBLEMAS

Identificar, analizar, evaluar y elaborar argumentaciones escritas, orales y
visuales de manera razonable, critica, creativa y responsable.
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Resultado de aprendizaje

DOSIFiCACION ve

PROGRAMA

1. ldentificacidon de
argumentos

25 horas

1.1 ldentificar el contexto de la argumentacion vy los
microactos de habla que se realizan en la produccién
de argumentos con diferentes intenciones.

1.2 Articular los componentes de un argumento mediante
la relacion de sus elementos.

2. Analisis ¥ construccion de
argumentos.

30 horas

2.1 Construir distintos argumentos y evaluar si se

10%

15%

Numero

de horas

10 horas

15 horas

cumplen y de qué manera las intenciones 21.1. 10% 15 horas
argumentativas en diferentes contextos.

2.2 Fundamentar argumentos y formular posibles
objeciones mediante el uso de los recursos 2.21. 15% 15 horas

argumentativos.

35 horas

3. Evaluacién de argumentos.

3.1 Evaluar argumentos y dar buenas razones al

_ 311, 15% 10 h
participar en argumentaciones. o
3.2 Argumentar siguiendo las reglas de una discusion 321 15% T
critica. -
3.3 Evaluar la adecuacién de argumentos y
' argumentaciones en determinados contextos vy 3.3.41. 20% 15 horas

circunstancias.




Instrucciones: Contesta la siguiente Evaluacion
Diagnostica, cuyo objetivo es conocer el dominio del
moadulo.

Define Argumento:

Son los propésitos de la argumentacion:

(Cual es la estructura de un argumento?

Define persuadir

Menciona la estructura de un text¢o argumentativo

EVALUACION

DIAGNOSTICA




Unidad y Resultados de Aprendizaje
Identificacion ¢ UNIDAD

de argumentos

1.1 Identificar el contexto de la argumentacion y los microactos de habla
gue se realizan en la produccion de argumentos con diferentes intenciones.

1.2 Articular los componentes de un argumento mediante la relacion de sus
elementos.



<< 1.1 IDENTIFICAR EL CONTEXTO DE LA
ARGUMENTACION Y LOS MICROACTOS DE HABLA QUE SE
REALIZAN EN LA PRODUCCION DE ARGUMENTOS CON
DIFERENTES INTENCIONES >>

A continuacidn algunas ideas acerca de lo que significa
argumentar en la vida cotidiana, podemos decir que es
cuando:

-Tu quieres convencer a alguien mas de que adopte una
idea.

-Cuando defiendes una idea.

-Echas mano de razones o evidencias para apoyar su
validez.

-Para convencer a alguien mds de que es conveniente
adoptar dicha idea.

Para elaborar una argumentacion y externarla se requieren
de ELEMENTOS DE APOYO:

v Experiencia personal
v Observaciones
v Evidencias validas

v Opiniones
Entonces argumentacion:
Es el PROCESO de ofrecer elementos de apoyo

para

. Convencer

. Estar a favor

. Estar en contra

Objetivos de la argumentacion:
-Animacidn o incitacién (convencer)
-Disuasién (que cambies de opinidén)

Actividad #1 Escribe ejemplos que se
te ocurran de situaciones donde usamos

Argumentos:
Cuando:
. “Cuando pedimos permiso para ir a una fiesta con
los amigos”

<< ¢(Por que considerarias que es importante utilizar la >>
argumentacion en la vida diaria?



COMPRENDO

<< DEFINICION DE ARGUMENTACION >>

“Una proposicién: una declaracion,

Que expresa un raciocinio que demuestra,
justifica o refuta algo.

Implica la exposicion de razones ldgicas;
para defender wuna proposicion final o
conclusion”.

Preposicion: una declaracién que expresa un
raciocinio que demuestra, justifica o refuta algo.

Raciocinio:
Razdén, facultad de la mente que permite
aprender, entender, razonar, tomar

decisiones y formarse una idea determinada
de la realidad.

Hablemos de inferencia y su relacion con la
argumentacion; es el proceso que nos
permite llevar las premisas hacia una
conclusion.

CONCLUSION

Para ejemplificar esto tomemos el siguiente
caso. En Batman begins: << INFERENCIA >



COMPRENDO

CONCLUSION—__
INFERENCIA

3)

4)

Batman inicia, Christopher Nolan,

2005:

El espantapadjaros tiene wuna
droga que es capaz de producir
panico extremo en las personas,
La droga ha sido disuelta en
grandes cantidades en la red de
agua potable de Ciudad Gética,
La droga sdlo tiene efecto si es
inhalada,

El espantapdjaros y sus secuaces
robaron un reactor nuclear
capaz de hacer que el agua de
toda la ciudad se evapore.

A partir de la informacién anterior es

posible inferir que:

El espantapdjaros usara el reactor
para poder dispersar la droga del
panico en el aire, para que a su vez
surta efecto sobre la poblacién de
Ciudad Gotica.



APLICO Actividad #2 Escribe ejemplos de tres peliculas donde representes \.

el procedimiento de inferencia: .

Pelicula:

55

Pelicula: )
Pelicula:

IR R IR
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A partir de la informacién anterior es

posible inferir que: A partir de la informacién anterior es

posible inferir que: A partir de la informacién anterior es

posible inferir que:
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Actividad #3 “Luvina y la medalla de oro” Marco Antonio Hernandez Ramirez
Lee atentamente el siguiente texto al finalizar responde las preguntas:

La tarde cae sobre las aceras que, sin sombras donde ocultarse, cruzan aquel paraje hasta donde fue construido el
bachillerato tecnoldgico en el que estudia Mariano. Como todos los de su turno, Mariano, al terminar el dia, prefiere regresar
caminando a casa, ya con la tranquilidad de no tener que correr para llegar a tiempo a la primera clase.

Esta tarde, Mariano decide pasar al mercado que estd cerca de la plaza, para comprar un vaso con fruta a la que gusta
siempre ponerle mucho chile piquin. Sale del mercado. Ya camino a casa, encuentra a Nube, una de las compaferas mas
destacadas de su grupo por su dedicacidn, viveza y fraternidad.

—¢Quieres un poco? —dice Mariano al tiempo que extiende su vaso con fruta a Nube.

—No, gracias. Me estan esperando en la casa. Voy a comer con mi familia —responde Nube al tiempo que camina y mira un
cuaderno. Mariano sigue comiendo su fruta. Después de un momento, pregunta a Nube si le ha quedado clara la distincién
que la profesora de Algebra habia hecho de las formas de factorizar un polinomio.

—No entiendo por qué debemos estudiar factorizacidn antes de pasar a la divisién de polinomios. Si los métodos de divisidn
sintética y de Ruffini son tan utiles, no veo por qué detenernos en algo que después dejaremos atras. A mi, en lo personal,
me gustaria dividir polinomios de manera inmediata y no perder el tiempo con la factorizacién.

—No creo que estemos perdiendo el tiempo —dice Nube—, lo que la maestra Cecilia traté de hacernos entender es que hay
ciertos conocimientos que ella presume en nosotros para tratar ciertos temas. En el caso de los métodos de division de
polinomios, el curso parte de que tu ya sabes factorizar.

Mariano se queda pensando un momento y le revira a Nube.

—Perddname, no quiero ser tan quisquilloso con los términos que usas, como la maestra de LEOyYE o tu amiga Luvina. Por
cierto, parece que fue dada de baja porque hace mas de un mes que no la veo. No sabes cdmo me divertia compitiendo con
ella a deletrear palabras como «otorrinolaringdlogo», al derecho y al revés. Pero, volviendo al asunto, ;qué es presumir?
Suena a vanagloria, engreimiento o soberbia... a sentirse el muy-muy.

Nube mira a Mariano con ojos de ternura y le responde.

—Nuestro idioma es un bosque. Un bosque vasto, hermoso y lleno de vida. Luvina y yo a menudo platicamos de su riqueza y
profundidad. Y en lugar de andar com-pi-tien-do, ambas tratamos de aprender mds de nuestro idioma juntas. A mi, en lo
particular, me gustaria algun dia escribir poemas como los de Sor Juana Inés... «Piramidal, funesta de la tierra nacida
sombra, al cielo encaminaba de vanos obeliscos punta altiva...» —Nube suspira—. Pero creo adivinar tu inquietud. Es mas,
creo poder aclarar tu duda. Esto ya lo discuti antes con Luvina y llegamos a la conclusion de que una simple preposicion hace
la diferencia entre el sentido que tu le das a «presuncidn». Para ti es como soberbia. Pero hay otro sentido. Con este otro
sentido, «presuncion» tiene un sesgo légico. Se parece al uso que la maestra Cecilia le da a «presuncion» cuando presume
que ya tienes conocimiento de la factorizacion para la division de polinomios. El uso de la maestra Cecilia es muy distinto a
que se diga con una preposicion. Una simple preposicion hace la diferencia: «Félix presume de buen lector», «Mariano
presume de muy culto». 11




—iNube, no me ofendas! Lo de Luvina es puro juego, y a ella, que yo sepa, no le incomoda. Siempre me ganaba. Lastima que ya dejé el
bachillerato —hay un tono de tristeza en la voz de Mariano.

—Justo ahora acabas de hacer uso de una presuncién. Tu presumes que ella dejé el bachillerato, pero yo sé que tu presuncidn es falsa. Y te
voy a decir por qué es falsa. Pero, ya que tocaste el tema, te digo algo mds de lo que te perdiste por llegar tarde a clases. Hay presunciones
que son muy importantes, como la de verdad. Yo confio que todo lo que dices es verdad y tu confias en que todo lo que te digo es verdad. Si
no fuera asi, tendriamos que interrumpir nuestra conversacién a cada momento para verificar todo lo que decimos. También existe la
presuncion de valor: ambos presumimos que solo hablamos de cosas que tienen relacién con lo que estamos hablando. De igual manera,
sucede cada vez que realizamos un razonamiento o argumentacion, partimos de ciertas presunciones para poder darle fluidez a nuestro
razonamiento. Déjame darte un ejemplo usando una historia que leimos en LEOYE el miércoles pasado en que, para variar, llegaste tarde.
Mira, cuando una persona ha desaparecido por veinte afios, una clara presuncién es que esa persona estda muerta. ;Recuerdas a Ulises?
Ulises ha estado desaparecido por veinte afios. Asi que todos los pretendientes de Penélope pueden presumir que Ulises ha muerto, y como
no hay noticias de él hace tiempo, no hay razén para pensar que esta presuncién tenga que ser puesta en duda. Muy a pesar de Penélope,
debemos concluir que Ulises esta muerto.

—Pero, ;Ulises no estd muerto! —exclama Mariano—. Eso es erréneo. Yo también leo y conozco la historia: después de afios de vagar,
Atenea logra llevarlo sano y salvo de regreso a las playas de itaca donde todos, erréneamente, creen o presumen —Mariano dibuja unas
comillas en el aire con los dedos indice y medio de ambas manos— que él ha muerto.

—iExacto! —dice Nube—. Para tu informacién, Luvina no ha abandonado la escuela ni estd dada de baja. La maestra Cecilia le propuso al
maestro Valentin que Luvina represente a nuestra escuela en la Olimpiada de Légica. El maestro tomd en consideracion la propuesta y ahora
Luvina esta haciendo un muy buen papel.

—:Olimpiada de Légica? ;Orale! Yo habfa oido hablar de Juegos Panamericanos, Mundiales y olimpiadas deportivas... pero, ;Olimpiada de
Ldgica? ;Como fue Luvina a meterse en eso? Yo no creo que la esté pasando bien. ;La obligd la maestra Cecilia? ;Cuantos puntos le va a dar?
—NMariano, en ocasiones las personas toman decisiones por la fuerza, es cierto. Pero también se toman decisiones por reflexiones que poco
tienen que ver con la imposicion —Nube guarda el cuaderno en su mochila y saca un llavero con un nimero primo de llaves menor a diez y
mayor que cinco—. El argumento que la maestra Cecilia le dio a Luvina para participar en la olimpiada terminé por convencerla.
—:Argumento? —Mariano hace rato que ha dejado de comer fruta, y el palillo con el que la tomé ha disminuido de tamafio entre sus dedos y
dientes—. ;Quieres decir que no fue necesario que le ofreciera puntos? ;O la exentard para participar en la olimpiada esa?

—No, Mariano. Nada de eso fue necesario ante el argumento que la maestra Cecilia le dio. Aparte de la manera en que la maestra lo haya
dicho, ocupé un argumento. Y algo bonito de los argumentos es que, cuando son buenos, son capaces de convencer a las personas e influir
en sus actos. Argumentar, Mariano, es la manera mas racional de convencer a una persona de nuestros puntos de vista. Ademas, es una
parte fundamental en la construccién de acuerdos o para disuadir a quien esta equivocado en sus creencias o actitudes. Incluso, Mariano,
cuando nosotros tenemos una creencia y no somos capaces de proporcionar un buen argumento en favor de ella, se muestra que esa
creencia es irracional y no tiene fundamento. En este caso particular, la intencidon de la maestra Cecilia era que Luvina participara en la
olimpiada, asi que fue construyendo su argumento para que Luvina se convenciera y aceptara representar a nuestra escuela.



—O sea, se convencid por las buenas. Vaya, creo que ahora entiendo. ;Qué tipos! Cuando Bruno y Dante le decian a Luvina que la Idgica esm
conocimiento inutil, que quién les compartiria su desayuno, que reprobarian por su culpa si ella se iba, que quién les ayudaria a hacer su tarea,
en realidad argumentaban para que Luvina no fuera a la olimpiada. ;Estaban tratando de disuadirla?

—Supongo que intentaron disuadirla de aceptar. No estoy segura que sus opiniones se puedan considerar argumentos, pero es claro que esos
dos son unos chantajistas de primera y, obviamente, no respetaron la presuncién de verdad —dice Nube mientras abre la reja de su casa—. En
todo caso, creo que Luvina sopesd el argumento que la maestra Cecilia le brindd y lo contrastd con sus propias razones y las que Dante y
Bruno pudieron haberle dado. Al final, Luvina tomé una decisién racional al respecto. Bueno, me tengo que ir. ;Quieres acompafiarnos a
comer?

—No. Muchas gracias, Nube. Ya me despertaste la curiosidad y voy a buscar informacién sobre la préxima Olimpiada de Légica. Yo tengo
razones suficientes para creer que Luvina se traerd la medalla de oro para nuestra escuela, pero no veo por qué me he de quedar atras y
tampoco entiendo por qué nadie me invitd a participar.

—NMariano, te pierdes de muchas cosas cada vez que llegas tarde a la escuela —dice Nube, hace con la mano la sefia de adids y cierra
suavemente el portdn.

Adaptado de la plataforma de COSDAC.
http://humanidades.cosdac.sems.gob.mx/logica/materiales/luvina-y-la-medalla-de-oro/

INSTRUCCIONES: Después de haber leido cuidadosamente el texto realiza lo siguiente:
-Responde las siguientes preguntas:
1. 0 ¢(Cuadles son los enunciados verdaderos que Luvina podria constatar desde la argumentacién de su maestra?

2. 0:Qué tipo de argumentacion emplea la maestra de Luvina?

3. 0 ¢Cudl es el contexto en el que se desarrolla el problema o situaciéon?
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APLICO

4.- 0 (Cudl es la intencidn y la conclusién del argumento para que Luvina acceda a representar a su escuela en la olimpiada de légica?

5.- 0 ;Qué tipo de enunciados conforman los argumentos cuya intencién es evitar que Luvina vaya a la olimpiada de légica?

Actividad #4 . \

Elabora un informe escrito en el que evidencies el contexto de la argumentacién, asi como sus diferentes
intenciones.




COMPRENDO

Actos del habla
Se entiende por acto de habla
la unidad basica de
la comunicacion lingtistica, con
la que se realiza una accidn
(orden, peticién, afirmacion,
promesa...).

-l

Esta forma de concebir el lenguaje parte del fildsofo
britanico John Langshaw Austin, quien en la década
de los 40 expuso en sus clases en torno a la lengua,
recogidas luego en su obra péstuma de 1962. Segun
Austin, al producir un acto de habla, se activan
simultadaneamente tres dimensiones:

accion:

ACTOS DEL

HABLA

e Son la funcién de

e Dar ordenes

e Pedir cosas

e Promesas

e Afirmar o negar

~

/

e Accion fisica y mental N\
o fénicos emitir sonido.
o facticos orden adecuado
de las palabras
o réticos secuenciar
gramaticalmente J

Fénicos: Los periquitos: ;aves que hablan?

puedo no,
chiquito estoy

Réticos:
No es lo mismo decir: "matar a una persona no es delito"
que: ":matar a una persona? ;No! ;Es delito!"

15



COMPRENDO

e Tienen que ver con las
acciones que hacemos
al pronunciar las
palabras.

e ‘““Las palabras hacen
COSAS”

ILOCUTIVOS

/

PERLOCUTIVOS

\

e Hablar, causa un efecto
en quien recibe el
mensaje:

e Inspiracion, irritacion,
engaino y persuasion.

/

16



APLICO Actividad #5 Escribe ejemplos de los actos del habla: . \‘

Actos de habla Locutivos: Actos de habla ilocutivos:

Actos de habla Perlocutivos:

= 5
> 5
> 5
> 5

IR R IR
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Los actos del habla no verbales
Los signos o sefales que forman la comunicacién no
verbal varian segun el contexto.
A. Origen
El origen de los actos no verbales puede ser
fisiolégico, esto es, que las impone nuestro sistema
nervioso o ser fruto de nuestro entorno: la cultura,
las creencias o los hdbitos sociales (por ejemplo,
llevarse las manos a la boca se relaciona con tener
hambre).
B. Usos
Los actos no verbales se pueden emplear para
realzar, repetir o ilustrar un mensaje verbal. Pero, a
veces, puede no tener relacién con el mensaje oral
0, incluso, contradecirlo.
Por ejemplo, al hablar por teléfono es frecuente
hacer gestos, de forma inconsciente, aunque
nuestro interlocutor no nos esté viendo. Por el
contrario, si en una conversacion cruzamos los
brazos puede deberse a que tengamos frio y no
tener relacion con la conversacidn que estemos
manteniendo en ese momento.
C. Codificacion
La codificacién (relacién entre el signo y su
significado) de los actos no verbales puede ser:

a) Arbitraria: cuando el acto no verbal no se ¥
parece en nada a lo que ese acto significa. Por
ejemplo: cruzar los dedos para desear suerte.

b) Icdnica: cuando el acto no verbal se relaciona
con su significado. Por ejemplo: cerrar el pufio y
levantarlo violentamente para amenazar con
golpear a una persona.

Tipos de actos del habla no verbales
A. Emblemas
Un emblema equivale a una palabra o una frase corta
admitida por todos los miembros de wuna
colectividad. Los emblemas suelen realizarse
principalmente a través de las manos y de la cara.

Observando el pufo cerrado de laimagen,
¢Qué significado podria tener ese emblema

* % %

*

B. llustradores

Los ilustradores son aquellos gestos que van unidos a la
comunicacion verbal y su funcidn consiste en reforzar el
significado de la informacién que estamos expresando
verbalmente. Por ejemplo, poner la palma de la mano
hacia arriba y dirigida hacia adelante, que muestra
ofrecimiento. Se trata de un ilustrador de explicacion.
Son muy importantes en las comunicaciones cara a cara
0 ante una camara.



C. Reguladores

Los reguladores son los actos no verbales que
tienen la funcion de organizar o dirigir la
conversacion que se esté llevando a cabo entre los
interlocutores. Por ejemplo, aquellos gestos o
expresiones con los que indicamos a nuestro
interlocutor que es su turno, que continde o avance
con la conversacidn; que repita algo que no hemos
entendido; que hable mas despacio; que nos preste
atencion, etc.

Los reguladores mas habituales son los gestos de
asentimiento o de negacién que hacemos con la
cabeza y que equivalen al si y al no verbal,
respectivamente.

Ademss, el buen uso de los reguladores nos va a
permitir tener el control sobre cualquier tipo de
negociacion, debate, discurso, etc.

Observa la imagen e indica qué puede significar este
regulador en el que el interlocutor utiliza la mano en
un dialogo, tal como puedes ver:

a) Inseguridad =A
b) Pare de hablar
¢) Indecision

D. Los adaptadores

Consiste en esos movimientos, gestos o acciones
que utilizamos de forma inconsciente para conducir
nuestros sentimientos o controlar nuestras
respuestas, es decir, con orientacion adaptativa.

Los adaptadores pueden ser:

e Adaptadores sociales: que son los que se originan
en las relaciones entre personas. Por ejemplo, dar la
mano o hacer reverencias.

e Adaptadores instrumentales: son actos aprendidos
para realizar alguna tarea. Por ejemplo, el gesto de
remangarse puede significar que «estamos
preparados para hacer algo o iniciar alguna tarea».

e Adaptadores de subsistencia:

su origen se relaciona con la existencia
de necesidades organicas como alimentarse
descansar, gestos relacionados con
circunstancias de tensidn, duda etc.

Observa la imagen y comenta qué crees que puede
significar este adaptador qué esta empleando este
hombre y en que tipo de adaptadores se incluiria.




<<1.2 ARTICULAR LOS COMPONENTES DE UN
ARGUMENTO MEDIANTE LA RELACION DE SUS
ELEMENTOS>>

Es importante que aprendamos a identificar qué es un
argumento, ya que este conocimiento nos ayudara a
desarrollar destrezas que nos permitiran presentar pruebas
para apoyar lo que sostenemos y darnos cuenta de la
forma como otras personas defienden o apoyan sus tesis o
sus creencias.

Un ejemplo de un argumento es el siguiente: "Como el
precio de los departamentos es caro y los intereses son
altos, hoy es un mal momento para comprar un
departamento‘

Este argumento podemos clarificarlo de la siguiente
manera:

(1) El precio de los departamentos es caro

(2) Los tipos de interés son altos

(3) Por lo tanto, hoy es un mal momento para comprar un
departamento

(1) y (2) constituyen las premisas y (3) constituye la
conclusién.

Como podrds observar, en este argumento podemos
distinguir dos partes, las afirmaciones mediante las cuales
ofrecemos nuestras razones, (1y 2) se llaman premisas y la
afirmacién a favor de la cual damos razones (3) se llama
conclusion.

Las afirmaciones que forman parte de este argumento o
razonamiento se llaman proposiciones, son importantes
porque son las unidades que utiliza la |6gica para formar
argumentos.

Una proposicidon es un enunciado en el que se afirma o
niega algo de algo, siendo por ello susceptible de ser
verdadero o falso. En nuestro lenguaje las proposiciones se
expresan mediante oraciones declarativas.

En el argumento anterior, tenemos las siguientes
proposiciones:
1.- El precio de los departamentos es caro. (premisa)

2.- Los tipos de interés son altos. (premisa)

-Hoy es un mal momento para comprar un departamento.
(conclusion)

Con estos elementos podemos ahora definir lo que es un
argumento. Un argumento es un conjunto de dos o mas
proposiciones relacionadas de tal manera que las
proposiciones llamadas premisas apoyan a la proposicion
[lamada conclusion.

Conjunto de enunciados declarativos,
uno de los cuales se designa como la
conclusién y los otros como las premisas.




APLICO

Un argumento es la sucesién de dos proposiciones (que se conocen como
premisas), y una proposicion mas, que expresa conclusion.

SILOGISMO

TODOS LOS HOMBRES
SON INFIELES

Premisa 1

Premisa 2

SILOGISMO

LUIS ES INFIEL

Conclusion

Actividad #6 Elabora dos silogismos a

partir del ejemplo de arriba y en funcién al
tema revisado anteriormente:

Premisa 1

Premisa 2

Conclusién

SILOGISMO

Premisa 1

Conclusién
21

Premisa 2




Estructura del argumento.

Todo argumento posee una estructura que esta formada
por las premisas y la conclusion.

Las proposiciones son afirmaciones importantes para la
estructura ldgica del discurso. Una proposicion puede
expresar una verdad y no convencer a nadie.

Entonces tenemos que la estructura de un argumento es:
Pregunta o problema

El argumento es una forma de dar respuesta razonada a
una pregunta o a un problema. En términos
argumentativos un problema o pregunta se refiera a
plantear cual es el punto o postura sobre el que versa la
argumentacion. Es muy importante hacer hincapié en que
la argumentacién debe presentar con claridad el problema
o pregunta sobre la que se argumentard, de lo contrario,
no se entenderd que es lo que estamos argumentando.

La pregunta ;Juan es mortal? O bien la afirmacién “Yo creo
que Juan es mortal” serian un problema o pregunta que
introduce la argumentacion del silogismo:

Todos los hombres son mortales
Juan es un hombre

Juan es mortal

SlS)

Razones o premisas.

Recuerda que las razones o premisas son el conjunto de
expresiones sobre las cuales soportamos el proceso
argumentativo. Son las expresiones de un juicio con el que
predicamos, afirmar o negar algo con respecto al sujeto, y
que seran empleadas para llevar a cabo la conclusién o
inferencia.

Estudiante 1: ;Por qué vas a estudiar esa carrera?
Estudiante 2: A mi me gusta esa carrera.

La premisa implicita del segundo alumno es que lo mas
importante al elegir una carrera es el gusto personal,
aunque no lo parezca, la conversacién se soporta sobre un
silogismo:

Problema o pregunta: ;Por qué vas a estudiar esa carrera?
Premisa 1: Lo mas importante al elegir una carrera es el
gusto personal.

Premisa 2: A mi me gusta esa carrera.

Conclusioén: Estudiaré la carrera que mas me gusta.

Respuesta, solucién o conclusion.
En los argumentos existe una conexion légica o un paso de
las premisas a la conclusidn, esa conexion se llama
inferencia (recuerda que ya hablamos de este proceso) y
sobre ella se apoya el argumento.



COMPRENDO

SE CONCLUYE QUE
ENTONCES

POR LO TANTO

ES CLARO/ ES OBVIO
LUEGO

POR ESO

EN VISTA DE QUE

DE MODO QUE

POR LAS RAZONES
INDICADAS

DE ESTO SE CONCLUYE QUE
PODEMOS AFIRMAR
PARA FINALIZAR

DE AHI QUE

DE ESTA MANERA

SE PUEDE DECUCIR QUE
CONSECUENTEMENTE

Para que exista un argumento debe
existir al menos una premisa, pero
debe quedar claro que puede existir
mas de una.

*® & & % B 8 B 8

Ejemplo:

el
L IR B BN

Premisa 1

Premizan..

EE NN NS EENEEN

Conclusion

Indicadores de Premisas y Conclusién.

Para facilitar el proceso de identificacion de
premisas y conclusiones existen indicadores
(frases) que nos permiten reconocer dénde inicia
una premisa y una conclusion.
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MODELO DE UNA ARGUMENTACION

En su libro "The Uses of Argument" (1956), el
fildsofo britanico Stephen Toulmin (1922-2009)
elabor6 un modelo original de andlisis de
argumentos. Influenciado por Ludwiq Wittgenstein,
el modelo de Toulmin plantea analizar los
argumentos tal como se dan en el uso cotidiano de
la lengua, en contraste con el andlisis 16gico-formal.

Tesis
Es la mayor prueba de que la linea argumental se ha
realizado con efectividad.

Asercion

Evidencia Argumentos (datos, soporte, base)

Esta permite la conexidon entre la tesis y las evidencias.

Garantla  pede ser la justificacion.

Es el apoyo que se puede brindar a los argumentos.
Respaldo

Expresa posibles objeciones o refutaciones que se le
puede formular.

Reserva

Modalizador Indica el grado de fuerza o de probabilidad de la
asercion.



ASERCION (PREMISA O TESIS)

Es la tesis que se va a defender, el asunto a debatir, a
demostrar o a sostener en forma oral o escrita. Expresa la
conclusién a la que se quiere arribar con la argumentacion,
el punto de vista que la persona quiere mantener, la
proposicidon que se aspira que otro acepte. Indica la posicidon
sobre determinado asunto o materia. Es el propdsito que
estd detras de toda argumentacion, su punto crucial o
esencia.

Para argumentar acerca de Ila importancia de llegar
temprano a clases:

“Considero que es muy importante que todos nos esforcemos
por llegar temprano a clase”.

GARANTIA

La garantia implica verificar que las bases de Ia
argumentacion sean las apropiadas. Brinda la I6gica para la
transicion de la evidencia a la asercidn. Justifica la
importancia de la evidencia.

En el ejemplo anterior se establece: “ya que quienes llegan
tarde se pierden de aspectos importantes de las clases
porque desde el inicio se abordan temas y ejercicios que
ayudan a nuestra formacion”.

Por ser la garantia una categoria de la argumentacion que
establece la relacion entre la evidencia y la asercidn, expresa
el momento en el que la audiencia puede disentir de Ila
conclusién a la cual se quiere arribar: la garantia establece
cdmo los datos sirven de soporte legitimo a la asercién:

Evidencia

- El docente inicia sus clases sin tomar en consideracion
el conocimiento del alumno sobre el tema

- El alumno no busca ninguna informacién sobre el tema

- Al ser evaluados, los alumnos memorizan el
conocimiento sin establecer relaciones con la realidad

- El indice de alumnos reprobados es muy alto

Asercion

- Los conocimientos previos del estudiante deben ser
integrados al proceso de ensefianza y aprendizaje

Garantia

-"Todo conocimiento consiste en asimilar estructuras
mentales y redes conceptuales disponibles con
anterioridad" (Busto)



RESPALDO O APOYO

La misma garantia también necesita de un
respaldo o apoyo que puede ser un estudio
cientifico, un cddigo, una estadistica, o una
creencia firmemente arraigada dentro de una
comunidad. El respaldo es similar a la evidencia
en el sentido de que se expresa por medio de
estadisticas, testimonios o ejemplos. Sin
embargo, se distingue en que el respaldo apoya
a la garantia, mientras que la evidencia apoya a
la asercion. Una garantia que establece una
relacion causal entre “cancer de mama” vy
‘“terapia de reemplazo hormonal” puede
basarse en estadisticas, ejemplos o testimonios
de expertos. Igualmente, un docente
investigador que establezca una relacién causal
entre “fallas de redaccion” y “bajo nivel lector”
puede basarse en ejemplos, en estudios previos
sobre el tema o en testimonios de expertos.

El respaldo aporta mas ejemplos, hechos y
datos que ayudan a probar la validez de la
cuestion que se defiende. Puede contener
apelaciones emocionales, segun la audiencia,
citas de personas famosas o de expertos.

El respaldo autoriza la garantia y brinda motivos para
la validez de un argumento. Asume la forma de una
declaracion categdrica de un hecho. Ayuda a que la
audiencia comprenda las razones esgrimidas en la
garantia.

Es importante porque da credibilidad al argumento y
al escritor. La estadistica, los ejemplos y los
testimonios sirven de respaldo y generalmente
aparecen combinados. Obsérvese el siguiente
ejemplo:

Asercion: la lectura de textos literarios incrementa la
capacidad argumentativa de los estudiantes.

Data: (a) Los alumnos con buenos hdbitos de lectura
participan mds en discusiones.

(b) Las alumnas que leen poemas de amor siempre dan
opiniones diferentes.

Garantia: La literatura ensefa a pensar. (Creencia
ampliamente aceptada).

Respaldo: Los trabajos de Rodriguez (1987) y Tedesco
(2003) afirman que la lectura de textos literarios
ensefa a resolver problemas y obligan al lector a
realizar inferencias profundas que luego transfieren a
sus escritos.

En el ejemplo de la puntualidad, tendriamos que
agregar cifras acerca de como la impuntualidad afecta
el desempeno escolar.



RESERVA

Al proyectar un trabajo o al reportarlo, el investigador
debe anticiparse a objeciones que la audiencia le
pueda formular. Debe prever las debilidades vy
transformarlas en asunto de su indagacion, con lo cual
crecerian significativamente las posibilidades de
desarrollo argumental de la causa (asercién) que se
trata de instaurar. La reserva o refutacion es Ia
excepcioén de la asercién (conclusién) presentada. Por
existir argumentos que pueden bloquear el paso de la
evidencia a la asercion, se recomienda pensar en
argumentos que puedan contradecir la tesis o punto
que se defiende antes de la divulgacion del trabajo con
el fin de perfeccionar el tema al encontrar nuevos
respaldos que puedan ayudar a expeler futuras
objeciones.

En el ejemplo de la puntualidad, podriamos decir
“algunos piensan que la puntualidad no es tan
importante porque creen que en los primeros minutos
las clases no se abordan temas ni ejercicios
importantes, sin embargo, la clase de ingles es un
ejemplo de que esto es falso”.

MODALIZADOR

La funcidn del moralizador es establecer Ia
probabilidad. Los argumentos cotidianos no
pueden ser conceptuados como correctos o
incorrectos, pues tal calificacion depende del
punto de vista que asuma el oyente o lector. De
aqui la importancia del moralizador a través del
cual se expresa la manera en que el hablante
manifiesta la probabilidad de su aserciéon a la
audiencia. En la vida diaria es necesario conocer
los tipos de frases modales propias de los diversos
tipos de argumentacion practica. Ellos revelan la
fuerza de la tesis. Se expresan generalmente a
través de adverbios que modifican al verbo de la
asercion que se discute o a través de adjetivos que
modifican a los sustantivos claves. Algunos
modificadores modales son: quizd, seguramente,
tipicamente, usualmente, algunos, pocos, algunas
veces, la mayoria, probablemente, tal vez.

Muy cerca del final de la argumentacion debemos
hacer una afirmaciéon fuerte que opere como
premisa de la conclusion que defendemos: “Como
hemos visto, necesariamente, la puntualidad es un
componente importante en el proceso de
aprendizaje”.



COMPRENDO Asi quedaria desarrollado el ejemplo del Modelo Argumentativo que

se desarrollo en las paginas anteriores:

Asercion

Para argumentar acerca de la importancia de llegar temprano a clases:
“Considero que es muy importante que todos nos esforcemos por llegar
temprano a clase”.

Garantia

“ya que quienes llegan tarde se pierden de aspectos importantes de las clases
porque desde el inicio se abordan temas y ejercicios que ayudan a nuestra
formacion”.

Respaldo

En el ejemplo de la puntualidad, tendriamos que agregar cifras acerca de como
la impuntualidad afecta el desempeno escolar

Reserva

“algunos piensan que la puntualidad no es tan importante porque creen que en
los primeros minutos las clases no se abordan temas ni ejercicios importantes,
sin embargo, la clase de ingles es un ejemplo de que esto es falso”.

Moralizador

“Como hemos visto, necesariamente, la puntualidad es un componente
importante en el proceso de aprendizaje”.
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APLICO Actividad #7 Elabora un organizador grafico que incluya lo siguientes componentes:

Problema o pregunta, Premisas, Conclusién, Expresiones indicadoras, Garantia, Respaldo, Reserva
y Modalizador.




RGN I y me Autoevallio équé tanto comprendi?

Analiza el siguiente argumento y llena el cuadro con lo que se indica situando cada seccién donde corresponden de
manera correcta los componentes del siguiente argumento:

“Cinco mil mujeres entrevistadas alrededor del mundo sefnalan haber tenido remordimientos después de abortar. Por
lo tanto, probablemente, todas las mujeres que abortan tienen remordimiento después de esta accién”

Problema o pregunta
Razones o premisas
Respuestas, solucion o conclusion
Expresiones indicadoras
Garantia
Respaldo
Reserva

Modalizador

AUTOEVALUACION




Unidad y Resultados de Aprendizaje 2

Analisis y construccion r{ UNIDAD
de argumentos

2.1 Construir distintos argumentos y evaluar si se cumplen y de qué manera las intenciones
argumentativas en diferentes contextos.

2.2 Fundamentar argumentos y formular posibles objeciones mediante el uso de los recursos
argumentativos.
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CONTEXTO CONTEXTO

* Permiso para ir a la fiesta.

e Permiso parair a la fiesta.
¢ Adolescente de secundaria

e Universitario apunto de
graduarse.

e Llegaralas2amacasa

APLICO

e Llegar alas 2 am a casa

Actividad #8 Escribe un ejemplo de argumentacion donde apliques el contexto y sea acorde
a laintencién:

<

« ARGUMENTAR $ABsg
IMPLICA QU

CONTEXTO

Contextos de la argumentacién
hace referencia a el momento,
lugar, ambiente, audiencia y
finalidad de quien argumenta.
Idealmente quien argumenta
tiene que estar consciente de
todo esto con el fin de generar
los argumentos e ideas
adecuados para que el
discurso: convenza, sin olvidar
la parte ética.

CONTEXTO

INTENCIONES
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<< CONTEXTOS DONDE SE USA LA ARGUMENTACION >>

* Escenario de charla

es una conversacién informal entre una o mds personas, con la
finalidad de transmitir un mensaje o idea. Ejemplo: una
conversacion de asuntos cotidianos con algin familiar en tu hogar.

* Escenario de negociacion

es una conversacion formal entre una o mas personas, con la
finalidad de concretar una transaccién comercial de compra-venta-
alquiler de algin bien o servicio. Ejemplo: puede ser una
conversacion empresarial entre un cliente y un proveedor.

» Escenario de discusién personal

es una conversacion informaciéon orientada de manera diferente,
donde los participantes tiene puntos de vista contrarios en un tema
determinado. Ejemplo: una discusidn entre dos personas, luego de
un choque automovilistico.

» Escenario de debate

Es un acto de comunicacidn, con la finalidad de exponer ideas
diferentes, y utilizando argumentos para exponer la Iégica de cada
posicion. Ejemplo: un debate politico sobre la propuesta de
gobierno de dos candidatos.

* Escenario de foro

es un tipo de reunién donde distintas personas en una misma mesa
conversan en torno a un tema de interés comun. Es esencialmente,
una técnica oral, realizada en grupos. Ejemplo: las reuniones de las
ONG que se realizan con el objetivo de hablar sobre un tema de
preocupaciéon comun para los diversos pais.

* Escenario de discusidn critica

Aqui ocurre la discusién razonada y sistematizada, se designa
a individuos conocedores de la tematica para ejercer una
replica, cuestionamiento o contraargumentacion; aqui la
finalidad es alcanzar la verdad, resolver un problema,
fundamentar sdélidamente una tesis, mostrar alcances de una
investigacion, etc.

“Uno de los objetivos mas importantes de
este médulo es que tu llegues a
desarrollar la habilidad de elaborar
discusiones criticar en cualquier escenario
de tu vida...”

Intencién argumentativa:
La intencionalidad se refiere al propdsito o fin con el que se
realiza una accién. Implica un plan o un orden de las ideas
para llegar a una meta o a un propdsito especifico.

En este caso, nos referimos con la intencién de planear y
dirigir nuestras expresiones hacia la demostracion de una
idea o una creencia por medio de argumentos.

PERSUADIR:

En la persuasion se recurre a las evidencias, a los datos
objetivos, al razonamiento Idgico, a pruebas 'y
comprobaciones. De tal manera, tenemos que algunos
recursos del convencimiento pueden ser las estadisticas, las
demostraciones, las investigaciones, testimonios, ejemplos,
hechos y datos duros.

CONVENCER:

Convencer a alguien significa hacer llegar a una persona a
cierta conclusion usando argumentos légicos. En eso se trata
de un proceso muy cientifico: a base de ldgica, de relacién
entre causa y efectos y de explicaciones basadas en hechos
contrastados se llega a conseguir que el interlocutor cambie
de opinidn racional sobre un hecho.

N/




COMPRENDO

Intencién argumentativa:

Inventa una situacion donde DESCRIBAS

cada intencién argumentativa.

CUESTIONAR:

Alguien discute o pone en duda algin
acontecimiento o hecho dudoso, o un
conocimiento especial. EJEMPLO: ;Cémo puede
ser que diga que no fue wuna protesta
representativa cuando hubo mds de doscientas mil
personas en la calle protestando?

* Persuadir

POLEMIZAR:
Entablar o sostener una polémica o una discusidn.
Se puede dar voz a distintos argumentos y
posturas que defienden posiciones contrarias, para e Convencer
escuchar cuales de estas posturas pueden
demostrar su veracidad y la justificacion de sus
argumentos.

[ ]
DEMOSTRAR: Cuestionar
Hacer saber (que crea que el destinador estd
diciendo cosas verdaderas). Se busca demostrar la
solidez de los argumentos que se usan o
defienden. Por ejemplo en Publicaciones
cientificas: articulos de revistas especializadas o de
divulgacion. Libros especializados o de divulgacion.
Tesis de grado.

e Polemizar

* Demostrar

DELIBERAR:

Considerar atenta y detenidamente el pro y el

contra de los motivos de una decision, antes de .
adoptarla, y la razén o sinrazén de los votos antes * Deliberar
de emitirlos.
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<< TIPOS DE ARGUMENTOS >>

En nuestra vida diaria utilizamos diversos tipos de
argumentos quiza sin saberlo, ;qué tipos de argumentos
hay?, ;cudl es la estructura de un argumento?, ;qué
tan fuertes o débiles pueden ser las conclusiones?

Existen diversos tipos de argumentos entre los cuales
podemos destacar los siguientes: deductivo, inductivo,
analdgico y abductivo.

Argumento deductivo

Un argumento deductivo es aquel cuya conclusién deriva de
manera necesaria de sus premisas, a esta propiedad
exclusiva de este tipo de argumento se le denomina validez.
Mas adelante veremos este ultimo concepto.

La conclusién sdlo hace explicito algo que ya se dice en las
premisas, aunque de una manera implicita. Veamos el
siguiente ejemplo:

* Todos los gatos madllan
e Félix es un gato

- Félix madlla

Como podemos observar, lo que concluimos estd ya
contenido en las premisas, asi inferimos que Félix madlla
sobre la base de que en las premisas se nos ha afirmado que
"Todos los gatos madllan".

En el argumento deductivo es irrelevante el contenido, pues
lo Unico que interesa es la forma o estructura, es decir,
verificar si hay una relacidn légica entre las premisas y la
conclusién, si las premisas ofrecen un apoyo
suficientemente fuerte para afirmar la necesidad de Ia
conclusién. Lo que nos importa es determinar si es una
estructura valida.

Argumento inductivo

El argumento inductivo es aquel en el que a partir de la observacién de
un cierto nimero de casos particulares, -en un ndmero suficiente de
individuos de una clase determinada-, se generaliza en la conclusidn las
propiedades que se predican en las premisas con respecto a los objetos
observados de una clase dada, a todos los miembros de_la misma.
Veamos un ejemplo: R

e Elledn es un felino y tiene garras €& 6

* Eltigre es unfelinoy tiene garras

e El puma es un felino y tiene garras

- Probablemente, todos los felinos tienen garras

../"\

—
En este caso observamos a ciertos individuos particulares: ledn, tigre,
puma y n., los cuales pertenecen a la clase de los felinos, observamos
que todos ellos tienen en comun la propiedad de tener garras, y
entonces inferimos que, con base en nuestras observaciones,
probablemente todos los miembros de la clase felino tienen garras.

La forma del argumento inductivo serifa la siguiente:

e Elindividuo A pertenece a la clase Xy tiene |a propiedad P

e Elindividuo B pertenece a la clase X y tiene la propiedad P

e Elindividuo C pertenece a la clase Xy tiene la propiedad P

- Probablemente todos los individuos de la clase X tienen la propiedad P

Hay algo que es importante destacar al caracterizar el argumento
inductivo, a diferencia del argumento deductivo, el apoyo que las
premisas dan a la conclusion es mas débil. En un argumento inductivo, si
las premisas son verdaderas, la conclusion tendra mas probabilidad de
ser verdadera; mientras que en un argumento deductivo, si las premisas
son o se suponen verdaderas, la verdad de la conclusién se infiere con
absoluta necesidad. Por esta razén, se dice que la inferencia en los
argumentos inductivos es mas débil, mientras que en los deductivos es
mas fuerte.



Argumento analdgico

Consiste en observar ciertas caracteristicas
semejantes entre dos o mas objetos, para después
inferir, sobre esa base, una propiedad que
desconocemos en uno de ellos.

Los argumentos analdgicos no pueden clasificarse
como "validos" o "invalidos" como los deductivos,
lo que se pretende con ellos es una conclusion que
tenga una cierta probabilidad (en esto se parecen a
los argumentos inductivos).

La estructura del argumento analdgico es la
siguiente:

* Losindividuos A, B, Cy D tienen todos las _
propiedades Py Q e
e Losindividuos A, By Ctienen todos la
propiedad R A
- Probablemente D tiene la propiedad R ~
Pongamosle contenido a la estructura anterior:

e "Berenice", "El gato negro", "Los anteojos" y "La
caida de la casa de Usher" son cuentos de Edgar
Allan Poe.

e "Berenice", "El gato negro" y "Los anteojos" me
han gustado mucho.

- Probablemente "La caida de la casa

Usher" también me gustara mucho.

Como podemos observar, la analogia ldgica
consiste en trasladar las propiedades de un objeto
ya conocido a otro que es semejante y tratamos de
conocer.

Argumento abductivo.

Es un tipo de razonamiento que a partir de la descripcion de
un hecho o fendmeno ofrece o llega a una hipdtesis, la cual
explica las posibles razones o motivos del hecho mediante las
premisas obtenidas. Charles Sanders Peirce la llama una
conjetura. Esa conjetura busca ser, a primera vista, la mejor
explicacion, o la mas probable.

Un esquema deductivo:

» Regla general: "Todos los frijoles del empaque X son
blancos".

Caso: "Estos frijoles provienen del empaque X".

Resultado: "Estos frijoles son blancos"

» Un esquema inductivo:
» Caso: "Estos frijoles provienen del empaque X".

Resultado: "Estos frijoles son blancos"

Regla general: "Todos los frijoles del empaque X son
blancos".

» Un esquema abductivo:

» Resultado: "Estos frijoles son blancos"
Regla general: "Todos los frijoles del empaque X son
blancos".

Caso: "Estos frijoles provienen del empaque X".




Actividad #10 “un dia inolvidable” Teresita de Jesiis Mijangos Martinez
Lee atentamente el texto para responder las preguntas al final de la lectura:

Anay Maria, dos estudiantes del bachillerato, se encuentran en el patio de la escuela durante el receso. Ana le platica a Maria que su

celular se descompuso y no tiene ya reparacion, por lo que adquirira uno nuevo.

—Necesitaré un nuevo celular y no sé cémo escoger uno que sea bueno. ;Qué marca compraste td?

—Yo compré la marca ACME porque mi hermano tiene uno de esos y le salié muy bueno: el software es rapido y acepta gran

cantidad de apps gratuitas. También Esperanza compré un celular de la misma marca, aunque modelo distinto al de mi hermano, y

también es rapido y acepta muchas apps gratuitas. Aqui en la escuela, Rubén, Ricardo, Sofia e Hilda me comentaron de las bondades

de esa marca, entre ellas la rapidez y aceptacion de apps. Asi que conclui que los celulares de esa marca son buenos, rapidos y

soportan gran cantidad de apps.

—Tofio y Mdnica tienen esa marca de celular. No les he preguntado, pero parecen contentos con ellos. Sé que han descargado apps

gratuitas en sus celulares aqui en la escuela y no han tenido problema.

—¢En serio? Eso si que es un reto, pues casi siempre la conexion a internet aqui en la escuela es muy lenta.

Suena la chicharra que anuncia el término del receso. Ana y Maria se dirigen a su saldn de clase. Un examen sorpresa que integra las

distintas asignaturas les espera. El profesor indica:

—Cierren sus libretas y computadoras. En la paleta de sus bancas Unicamente se necesita que tengan un l4piz, un boligrafo, un

borrador y un sacapuntas.

Maria piensa: «Este es el quinto examen sorpresa del semestre. Cuando presenté el primer examen no habia estudiado y pasé; en el

segundo examen, lo mismo. Para el tercero y cuarto exdmenes la misma situacion: no estudié y si pasé.

Por lo que cada vez que haya examen y no estudie, lo pasaré. En esta ocasion hay examen y no estudié. ;Vaya que lo pasaré!» En ese

momento el profesor dice:

—Lean con atencién cada uno de los ejercicios. Espero que en esta ocasidén hayan estudiado a conciencia, pues a diferencia de los

cuatro exdmenes anteriores, que eran extremadamente fdciles, este si es un examen en sentido estricto.

Maria siente escalofrios por todo el cuerpo, pero se calma, de lo contrario no podrd responder correctamente con lo poco o mucho

que conozca del tema. Inicia su examen.

Instruccion.

Lee el siguiente argumento y determina cual es la conclusion mas adecuada.

1) Al canibal* Jeffrey Dahmer, el carnicero de Milwaukee, le daba indigestidon cada vez que se comia a uno de sus terapistas.

2) Adrei Chikatilo, el carnicero de Rostov, padecia lo mismo cuando devoraba a alguno de sus terapistas.

3) Armin Meiwes, el canibal de Rotemburgo, no creia esto hasta que comié a su primer y Ultimo terapista. Murié de indigestion por este
motivo.

4) Lo mismo le sucedia al «Dr. Salazar», quien inspird la creacion del famoso canibal Hannibal Lecter, cada vez que se comia a uno de sus
terapistas le daba indigestion.

¢Qué concluyes?

a) Porlotanto, ningun canibal que se come a su terapista padece indigestion. 37

b) Porlo tanto, todos los canibales que se comen a sus terapistas padecen indigestion *El término correcto, segun la RAE es antropéfago.




Maria lee con atencion. De acuerdo con la informacion de las premisas, razones o hipotesis, a los canibales que se comen a su
terapistas les da indigestion, por lo que la conclusion a no seria la adecuada. Sin embargo, Maria piensa que si bien la respuesta b
podria ser adecuada, habria que hacerle algunos ajustes. De los casos mencionados no se tiene que concluir que a todos los
canibales les dé indigestion al comerse a sus terapistas, pues se puede pensar en uno que sea la excepcion. Segun Maria, es mejor
concluir que: «Algunos canibales que se comen a sus terapistas padecen indigestion» o que «Es probable que todos los canibales que
se comen a sus terapistas padezcan indigestion», pero como ninguna de esas opciones se menciona, entre a o b la mas plausible es
b.

La siguiente pregunta en el examen es:

¢Conduce el oro la electricidad?

La nota de ayuda dice:

Sabemos que todo metal conduce electricidad.

Maria razona de la siguiente manera: «Todo metal conduce electricidad, si el oro es un metal, conducira electricidad. Pero, ¢es un
metal...? {Si'». Se responde a si misma, pues ha recordado que en la Tabla Periddica, con numero atomico 79, se encuentra el
elemento Au.

Maria continua respondiendo el resto del examen y termina antes de la hora. Asi, puede salir del salon. Va tan contenta que no se
fija. Un perro ha entrado en la escuela, la sigue. Ella avanza hasta la explanada principal. En el patio se oyen gritos de dolor.
—iAy!jAy; jAyudaaa!

El perro la ha mordido. Quienes estan cerca espantan al perro y llevan a Maria con el médico de la escuela. El le dice:

—;Sabes, Maria? Segun el Departamento de Salubridad, el 90% de los perros de este barrio tiene rabia. El perro que te mordid, por
las descripciones que me han dado tanto tU como quienes te trajeron, es Bobby, el perro que vive enfrente de aqui, por lo que es
muy probable que tengas rabia. Asi que ordenaré vacunarte contra la hidrofobia.

Maria mira al médico desconsolada, pues sabe que serdn muchas vacunas y todas dolorosas.

Mauricio, el amigo de Maria, pregunta por el perro. Ha de estar pensando que es superpoderoso, algo asi como supercan... De
seguro ha de estar razonando asi: «Todos los que me conocen me tienen miedo. Esta chica no me tenia miedo, he de concluir que no
me conociay.

Sin embargo, Mauricio ignora que le temen al perro porque se sospecha que tiene rabia. Asi que la gente, por el contrario, razona de
la siguiente manera: «Si un perro del que sospecho tiene rabia se acerca a mi casa, o lo mato o lo entrego a las autoridades. Ese
perro Bobby parece que tiene rabia. Asi que, o lo mato o lo entrego a las autoridades».



Y como en el pensar se basa mucho de nuestro actuar, Bobby fue capturado por la perrera publica. Después de algunos dias
envio al mas alla al supercan. Maria se recuperd y a partir de la experiencia de la mordedura de Bobby, piensa que todos los perros,
si estan en la escuela o cerca de ella, tienen rabia. Si la persigue un perro en esa zona, concluye que tendra rabia, asi que se aleja
rapidamente.

Cuando se hacen estudios al cadaver de Bobby, se halla que no tiene rabia. El técnico de sanidad animal que lo revisa piensa: «Fue
un error pensar que el perro necesariamente tenia rabia. El médico dijo que el 90% de los perros del barrio tienen rabia, cierto. Pero
las minorias cuentan. Bobby pertenecia al 10%»

Adaptado de la plataforma de COSDAC.
http://humanidades.cosdac.sems.gob.mx/logica/materiales/un-dia-inolvidable-2/

Lee detenidamente el siguiente texto “;Un dia inolvidable?” y realiza lo siguiente:

A) Identifica cuatro partes del texto ;Un dia inolvidable? que correspondan a un argumento. Con un color.
B) Sefiala cudles son las premisas y la conclusién de cada argumento.
C) Reescribe los argumentos en la siguiente tabla y enumera las premisas.

D) Cambia la redaccidn, en caso necesario, para mostrar con mayor claridad la conexién que existe en el argumento.

Actividad #11

E) Anota junto a la conclusion de cada argumento si es una generalizacién o no lo es y por qué.
Se presentan tres ejemplos.

De las premisas a la
Premisas Conclusion conclusion, i5€e

generaliza? ;Por qué?

Premisa 1: Cada vez que haya examen y no estudie, pasaré.
Cuando presenté el primer examen no habia
estudiado y pasé. Observacion: Aqui al decir «cada vez» se expresa «en toda
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APLICO

E) Anota junto a la conclusién de cada argumento si es una generalizacién o no lo es y por qué.
Se presentan tres ejemplos.

De las premisas a la
Premisas Conclusion conclusion, ise
generaliza? ;Por qué?

ocasion». Si parafraseamos la conclusion, podria leerse: «Por lo

Premisa 2: tanto, para toda ocasion en que haya examen y no estudie,

En el segundo examen, lo mismo (no habia pasaréy.

estudiado y pasé).

Premisa 3: \.
Para el tercero y cuarto examenes o habia S
estudiado y pase. o

Observacion: Las premisas ejemplifican
ocasiones o situaciones especificas (casos) en
gue ha sucedido que no he estudiado y he
pasado.

Premisa 1: El oro conduce electricidad
Todo metal conduce electricidad
Observacion: Se le transfiere al oro la segunda propiedad, el
Premisa 2: conducir electricidad, pues como se dijo en la Premisa 1. «Todo
El oro es un metal metal conduce electricidad», vy el oro resultd metal. El oro es
entonces un ejemplo de un conductor de electricidad.
Observacion: La primera premisa es universal.
La seqgunda es un ejemplo de metal, un caso

particular.

Premisa 1: Es muy probable que ti, Maria, tengas rabia.

Segun el Departamento de Salubridad, el 90%

de los perros de este barrio tiene rabia. Observacion: La conclusion tiene probabilidad de ser cierta por lo
dicho en la Premisa 1.

Premisa 2:

Bobby vive enfrente, es un perro de este barrio.
Observaciones: La premisa 1) es general, la 2) es
un caso.
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F) Presentar cuatro argumentos mas del texto..

Premisas Conclusion De las premisas a la conclusion, ; se generaliza? ; Por qué?

G) Responde las siguientes preguntas.
De los casos en que la conclusién es una generalizacion, ;se desprende de las premisas necesariamente?

(Cudles son los casos en los que se basa?

Cuando el médico le dice a Maria que es muy probable que tenga hidrofobia, le da un argumento, ;qué caracteriza
especificamente a este argumento en comparacién con otros que se presentan en la narracion?

Si alguien dice lo siguiente: <He observado que mi perro ladra cada vez que hay un extrano en la casa. Ahora esta
ladrando, por lo tanto debe haber un extrano en la casa», ;consideras que la afirmacion «debe haber un extrafio
en la casa» se concluye necesariamente o con cierta probabilidad?

¢Cual es la diferencia entre inferir algo necesariamente o hacerlo con probabilidad?



Actividad #12

Relaciona cada imagen con la falacia que le corresponda:

COMPRENDO

Errores de los argumentos:

Falacia de generalizaciéon apresurada: Segun Copi
(2005), esta falacia consiste en examinar solamente
unos casos de una cierta especie y, a partir de estos,
generalizar una regla que solo se adecue a estos
pocos casos. Esta es una falacia muy comun; parece
ser que el pensamiento por naturaleza o por
influencia social tiene la tendencia a generalizar
afirmaciones, aunque no se hayan verificado todos
los casos posibles para asegurar lo dicho.

Falacia de peticidn de principio: Este razonamiento
incorrecto consiste en presentar la conclusiéon de un
razonamiento como premisa o prueba de validez de
este mismo (Copi, 2005). Esta falacia es una
excepcion a la atinencia entre premisas y conclusién
de un argumento, ya que la conclusidn se estd
utilizando como premisa.

Falacia de Afirmacion del Consecuente:
Consiste en suponer que afirmando al antecedente
estamos autorizados a afirmar el consecuente:

Sillueve, entonces la calle se moja.

La calle estd mojada

Por lo tanto, tiene que haber llovido — esta
conclusidn no tiene que ser necesariamente cierta.

Podria suceder que alguien la mojara con una
manguera.

¢
g
2
8

WMi libre
dice |a verdad,
lo pone aquil
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Actividad #13

Evaluacién y construccion de los argumentos:

Analiza la relacion entre el primer par de palabras o elementos y luego,

tomandola como base, encuentre la palabra que falta.

Debajo de cada analogia coloque la justificacién para considerar que el

elemento que la completa es el correcto.

*3/4esa1/2como18/36esa
e Llantas es a hule como pies es a

* Luna es a tierra como electrén es a
* Cuadrado es figura geométrica como estrella es

¢ Cerebro es a hombre como control remoto es a

Evaluacion de los argumentos

Para comprobar la veracidad o falsedad de los
argumentos es necesario demostrarlo a través
de un contraejemplo.

Coloca lo que habria que hacer para encontrar
este contraejemplo. En el recuadro de la parte
derecha elabora tus propios argumentos,.

Guiate con el ejemplo:

1. Todos los videojuegos son emocionantes
Verdadera __ Falsa _X

Contraejemplo:
Es necesario encontrar al menos un videojuego gue no sea emocionante

2. Todos los jugadores son disciplinados
Verdadera __ Falsa ___

Contraejemplo:

3. Algunos automdviles son de férmula uno
Verdadera __ Falsa

Contraejemplo:

1.
Verdadera __ Falsa

Contraejemplo:

2.
Verdadera __ Falsa

Contraejemplo:

3.
Verdadera __ Falsa ___

Contraejemplo:




COMPRENDO

Formulacién de posibles objeciones mediante los
recursos argumentativos
CONTRAEJEMPLO: Se trata de un ejemplo o caso

particular que haria falsa una generalizacion.

Normalmente un contraejemplo se opone a
proposiciones que tienen la estructura

‘Todos los X son (o tienen la caracteristica) Y’.

Por supuesto, esto puede aplicarse a proposiciones
‘negativas’ del tipo

‘Ningun X es (o tiene la caracteristica) X’.

Usualmente un contraejemplo sigue la estructura
‘Existe un X que no es (o no tiene la caracteristica) Y’.

Generalizacion Contraejemplo

1) A todos los mexicanos les gusta el
tequila

1)Joaquin es mexicano y no le qusta el tequila

2) Todos los libros son aburridos 2') 'El club de la pelea’ es un libro muy ameno

3) Ningdn mamifero vive en el mar. 3')Las ballenas son mamiferos y viven en el mar

4) No hay libro tan malo que no sirvapara  4')Este libro es tan malo que no sirve ni para atizar el
algo1 fuego

Hay que tener en cuenta que, aunque un contraejemplo
pertinente hace falsa una generalizacién, esto no implica
que ésta deba desecharse por completo. En ocasiones
basta con reformularla.

Generalizacion
Contraejemplo

Reformulacion

Todos los nmeros primos son impares2

Actividad #14

Con base a la informacion anterior escribe los

2 €8 Un numero par y cumple la condicion para serprimo.

Todos los nimeros primos mayores que 2 son impares.

contraejemplos de las siguientes generalizaciones:

GENERALIZACIONES

1. Todas las mujeres son
rubias

2. La causa de todas las
muertes son por
enfermedades

3. Todos los estudiantes son
dedicados

4. Ningin hombre cocina
5. Todos los hombres son
iguales

6. Legalizar el aborto
solucionara todos los
embarazos no

deseados

7. Ninguna droga altera tu
organismo

8. Todas las mujeres deben
ser madres

9. Creer en dios te ayuda
hacer mejor persona

CONTRAEJEMPLO
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DATOS:
Los datos no puede ser inferidos ni
deducidos, sino que debemos buscarlos o
investigarlos.

El principal tipo de evidencia son los datos.
Algunos datos concretos son las estadisticas,
los reportes y las evidencias fisicas.

Es muy importante que, tanto para evitar
contraargumentaciones 'y como saber
contestar a ellas, incorpores datos en tus
argumentos y que verifiques que se trata de
datos correctos y confiables.

Para ser critico en la evaluacion de tus
propios argumentos te sugerimos desconfiar
de los datos. Existen dos usos errdoneos de
los datos que suelen ser frecuentes.

1.- Utilizar los argumentos sesgadamente. Los
datos en si mismos son objetivos, son piezas
de informacidon comprobable y observable,
pero no asi el discurso en el que se insertan.

2.- No revisar la metodologia de obtencion de
los datos.

GARANTIAS:
La garantia es un principio, premisa o ley general que conecta una
afirmacién con su razén. Cuando la garantia es muy evidente podemos
omitirlo.
La garantia es una premisa sobre la cual se basa en argumento; ello no
implica que siempre sean ciertas; por el contrario si la garantia es falsa
muy probablemente el argumento también.

RESPALDOS Y CONDICIONES DE REFUTACION O POSIBLES

EXCEPCIONES
Un lector critico formula preguntas conforme va leyendo o
escuchando un argumento, de modo que un autor u orador critico
adquirira la capacidad de ponerse en el lugar de sus interlocutores y
formular por adelantado algunas preguntas u objeciones predecibles,
asi podrd anticipar en sus argumentos algunos posibles
contraargumentos.

IDENTIFICAR EL ARGUMENTO PRINCIPALY SUB

ARGUMENTOS
> En la practica cuando argumentamos es hablamos mas de un
argumento en torno a un punto principal esos argumentos o puntos
principales se llaman tesis que en términos de ldgica son
proposiciones complejas que requieren el apoyo de varios
argumentos llamados sub argumentos.

> Para hacer refutaciones a una argumentacién no responder a las
refutaciones que se hagan en una argumentacion que td hayas
hecho también ayuda que identifiques el argumento principal y los
sub argumentos.



6

Explicaciones. Las explicaciones no son propiamente
una parte del argumento sino que pueden y deben

Uso de recursos argumentativos entrar en cualquiera de las partes del mismo que
0 Ejemplos.  Funcionan  bien  como necesito una explicacién para saber donde se
evidencias en tanto que demuestra la necesita una explicacién es indispensable hacer un

existencia de lo que se afirma en una
enunciacion o argumento.

destinatario.
traej los. E te | 0 . . . 2 .
B Contraejemplos. En este lugar son [D Presentacion de informacion. Es muy importante

ejemplos que demuestran lo contrario de ) -
que una vez que hayas construido tu argumentacion

lo que se afirma muchas veces pueden : ’
ser excepciones funcionan bien como revises que la forma en que estan presentados los

ejercicio de autocritica y sobre todo pensar en el

contraargumentos y por lo tanto argumentos y la informacidén que has utilizado sea
podemos anticiparnos y tratarlos como coherente y clara para garantizar que los demas la
condiciones de refutacién o excepciones. entenderdn. ademds hay que revisar que los

argumentos y la forma en que los encadenaste
itas. Son unos de los recursos mas resulten relevantes y adecuados al contexto en el
utilizados para dar credibilidad a un que se usan que usaras la argumentacidn finalmente
argumento a partir de la opinion de una es muy importante que los argumentos que has
persona que sabe mas que el emisor y el usado resulten objetivos y aceptables y que tus

destinatario acerca de un tema. receptores pueden notarlo rapidamente.

* Textual. Es en la que se usan
comillas y cursivas para delimitar lo

bien como garantias en el esquema argumentativo
que tomamos de Ila fuente:

consiste en el parafraseo de la idea que proponemos. no digas esto es debido a que son
mencionando por supuesto el afirmaciones aceptadas como ciertas por un gran
nombre del autor. numero de personas.

-Ii Lugares comunes. Los lugares comunes funcionan



COMPRENDO

» Es importante considerar que
cuando se usan refutaciones y

contraargumentos el objetivo no Contraargumentos, refutacion,y
es vencer al otro sino bisqueda de alternativas.
simplemente mostrar los

argumentos  inadecuados o
débiles asi como las conclusiones
falsas para que por medio de la
correcta  argumentacion  se
hagan evidentes las alternativas
o conclusiones mas factibles ante
una discusion.

» Los buenos argumentadores se
utilizan sus conocimientos para
lograr una buena argumentacion
asi como para ayudar a buscar
alternativas nuevos
planeamientos y conclusiones
mas correctas.
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SRR y me Autoevallio équé tanto comprendi?

RETOMANDO EL MODELO ARGUMENTATIVO DE

Ig;k"gL",‘EETLGBDCE’Eﬁ';‘_A ARGUMENTACION DEL DERIVADO DE LA ARGUMENTACION QUE
' ACABAS DE REALIZAR:

. * Senala que tipo de argumentos utilizaste: deductivo,
Asercion inductivo...etc.
* Senala si se comenten algunos de los errores comunes
Garantia en la argumentacion.
* Indica cual es el tipo de intencion argumentativa de
cada uno de tus argumentos.
Respaldo J
Reserva
* Indica el contexto en el que cada uno de tus
razonamientos podria ser utilizado: académico, social
Moralizador o familiar.

AUTOEVALUACION




Unidad y Resultados de Aprendizaje
Evaluacion de ( UNIDAD3

argumentos

3.1 Evaluar argumentos y dar buenas razones al participar en argumentaciones.
3.2 Argumentar siguiendo las reglas de una discusion critica.

3.2 Evaluar la adecuaciéon de argumentos y argumentaciones en determinados contextos y
circunstancias.
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EVALUAR ARGUMENTOS Y DAR BUENAS
RAZONES AL PARTICIPAR EN
ARGUMENTACIONES.

Criterios para evaluar argumentos:

nos indican que es necesario preguntarse si lo
que expresa una argumentacion resulta claro,
aceptable, adecuado al contexto, obijetivo,
suficiente y coherente. Los criterios fungen
como una guia que nos ayudara a fijarnos en
aspectos especificos para evaluar la
argumentacion.

> CLARIDAD:

En ocasiones, escuchamos a alguien decir
muchas cosas ofrece mucha informacién, pero
no entendemos con Claridad lo que quiere decir
argumentacion puede distraernos por medio de
datos ejemplos o citas que suenan muy bien o
que nos impactan. Pero antes de ofrecer
propiamente los argumentos, todo procesos
argumentacion debe expresar abierta y
claramente: Cudl es la tesis conclusion o
postura que estd defendiendo.

> ACEPTABILIDAD

Se refiere al hecho de que las premisas en
argumentacion debe estar justificados tanto en
su dimension interna como externa esto
significa que las premisas deben guardar una
relacion clara y l6gica con lo que se esta
concluyendo en estas mismas.

> SENSIBILIDAD AL CONTEXTO

Si los argumentos que estas evaluando se sustentan informacidn
datos o cifras que nos pueden consultar y corroborar si te estan
tratando de convencer con emociones y no con fundamento vy si
la argumentacion se basa en ideas falsas que en ese contexto no
seran cuestionados no cumplen con el criterio de sensibilidad al
contexto.

> OBJETIVIDAD

Obijetividad significa cualidad de objetivo es decir expresar la
realidad tal y como es cuando decimos que la argumentacion
debe ser objetiva ello significa que debe concentrarse en el
objeto_en-si mismo de la argumentacion si la argumentacion se
desvia del puntocentral o si los argumentos son interpretaciones
de quien los usa no:es objetiva.

) RELEVANCIA

Relevancia con este criterio juzgamos la llamada atinencia de lo
que; exponen dos premisas o argumentos la pregunta general
parajjuzgar la relevancia si es esto viene el caso para evalyar este
criterio.en la argumentacion debemos ser capaces de reconocer
si lo que se escribe tiene que ver con las-circunstancias del caso

) SUFICIENCIA

Se refiere la pertinencia en la cantidad de premisas que
fundamentan una tesis un argumento no debe aportar ni mas ni
menos premisas que las necesarias para derivar una conclusion
presentar mas premisas de las necesarias conlleva a la confusidn
presenta al menos nos lleva a un argumento insuficiente.

) COHERENCIA

La argumentacion coherentes aquella que por un lado no aporta
premisas que den pie a una respuesta o resoluciéon absurda y por
tanto no produce una conclusién contradictoria respecto de lo
que se puso en el argumento no vulnera ninguna regla o principio
alguno de la argumentacion.



APLICO Actividad #15

Elije una pelicula en la que analices al personaje que sea de tu eleccién y califiques mediante la
siguiente tabla y lo que leiste del tema Criterios para evaluar argumentos:

Pelicula:
DESCRIPCION OBSERVACIONES

Personaje:

CLARIDAD

ACEPTABILIDAD

SENSIBILIDAD AL CONTEXTO

OBJETIVIDAD

RELEVANCIA

SIFICIENCIA

COHERENCIA
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IMPORTANCIA DEL CONTEXTO EN LA
ARGUMENTACION

El contexto es un factor fundamental en Ia
construccion de argumentaciones tan
importante es que los distintos contextos
determinan ciertas formas de argumentar
que son correctas en algunas situaciones
invalidas en otras.

Es muy importante al evaluar argumentos te
preguntes si estos son validos y adecuados
dependiendo del tiempo de situacidon en la
que esta argumentando.

1.Convencionales: derivan directamente de
los significados de las palabras y no de
factores propios del contexto o situacion

2. No convencionales: se generan por la
intervencion de principios convencionales
por lo que también son denominados
simplificadoras conversacionales en ellas hay
siempre un significado del que la semantica
no puede dar cuenta

a) generalizada no dependen de un contexto
especifico de emision por ejemplo Juan se
vera con una mujer se puede inferir que esta
no es su esposa por otro lado puede
impedirse que tendrian alguna relacion.

b) particularizadas: dependen de un contexto especifico de emisién
por ejemplo si la pregunta qué te parecid la pelicula alguien
respondiese solamente estuvo bien el interlocutor podria impedir que
no tI)elgusté mucho dada la falta de detalle entonaciéon o claves no
verbales.

> PRESUPOCISIONES

Los supuestos o presuposiciones son juicios y valoraciones que pese a
que no han sido dicho explicitamente los aceptamos como verdaderos
pasados 0 no en un principio légico con o sin algun sustento en la
relacion con la argumentacion son relevantes los argumentos
expuestos contienen presuposiciones y si éstas son falsas o erréneas
muy probablemente razonamiento también lo serd aunque no lo
parezca.

Una presuposicion es cierta informacion compartida por los
participantes de un didlogo que no se enuncia de manera explicita,
pero que se requiere para llevar a cabo un razonamiento, o bien, esta
implicita en el contenido de la enunciacion misma, y es necesaria para
su cabal entendimiento.

> Ejemplo: “Un automdvil como nunca se habia creado antes” es el
eslogan que utilizado por Audi, con él se nos sugiere que esta marca
de automdviles antes fabricaba una serie de vehiculos con unas
caracteristicas distintas a las del actual.

> Unaimplicatura es esa informacidn extra que un hablante intenta
sugerir o comunicar mas alla de la proposicion que el enupgfi- do

expresa. \ A
Lee el siguiente ejemplo de implicatura:

/H\

Contexto: Maria se estd aburriendo en la fiesta y dijo io contrarlo, on
cierto gesto o tono de voz, para hacerle una broma a Juan.

Maria le dice a Juan:

“La fiesta esta muuuy divertida, ;no?”

Implicatura: La fiesta es aburrida. La fiesta no es divertida.



APLICO

Actividad #16

Instrucciones:

Realiza en tu cuaderno tres pequeios didlogos donde se identifique la presuposiciony la
implicatura:
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<< EVALUAR LA ADECUACION DE ARGUMENTOS Y ARGUMENTACIONES EN DETERMINADOS CONTEXTOS Y
CIRCUNSTANCIAS >>

Identificar si los argumentos son adecuados para ciertos contextos y circunstancias

El fildsofo canadiense Douglas Walton llama de forma genérica didlogo a una situacion en que intervienen al menos dos partes que
desarrollan conjuntamente algun tipo de busqueda en comun de acuerdo con su teoria existen diferentes tipos de didlogos.

TIPO DE DIALOGO

SITUACION INICIAL

OBJETIVO DE
PARTICIPANTES

FINALIDAD DEL DIALOGO

Persuasivo

Conflicto de opiniones

Persuadir a la otra parte

Ganar adherentes a la
opinion

Investigacion

Necesidad de aportar
prueba

Encontrar o verificar
evidencia

Refutar Ia hipdtesis

Negociacion

Conflicto de interés

Recibir lo que mas se
desea

Convenio razonable de
aceptacion mutua

Informativo

Necesidad de
informacion

Adquirir o dar
informacion

Intercambio de
informacion

Deliberacion

Dilema o eleccidn practica

Coordinar objetivos y
acciones

Decidir el mejor curso
posible

Eristico

Conflicto personal

Atacar verbalmente al
oponente

Relevar una base mas
profunda del conflicto




COMPRENDO

¢Cémo se organiza una argumentacion?

* Seorganiza en tres partes:

z &

¢Cémo puedo argumentar?

La

exposicion
de la tesis
debe ser .
breve y gonjunto
clara. €
razones  Reair ¢Como hace valida su opinion el
mar la .
apoyan tesis futbolista?
la tesis. unavez —

razona
da . Experiencia personal.

Yo, que juego fiitbol, )
sé que sdlo |a técnica,
mas un
entrenamiento
constante, hace un
buen jugador.

-

g




FGKINE y me Autoevallio ¢qué tanto comprendi?

Elabora un reporte escrito de una argumentacion y un reporte escrito de la
evaluacidon de un mensaje publicitario del medio que quieras.

* Selecciona una argumentacion que encuentres en un periddico, revista o algin medio.
* Pega o escribe la argumentacién que seleccionaste, establece si:

* Se cumple su propésito

* Siesta adecuada a su contexto o circunstancias

AUTOEVALUACION
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Las técnicas de estudio son un conjunto de herramientas, fundamentalmente
légicas, que ayudan a mejorar el rendimiento y facilitan el proceso de ensefianza y
aprendizaje. No hay Técnicas de estudio perfectas, ni recetas milagrosas para
aprender. Una técnica, es una herramienta concreta que tiene su éxito si se elabora
correctamente y se toma con una actitud activa por parte de quién la desarrolla.
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Organizadores Graficos

Te ayuda a describir partiendo de un tema
central, dos 0 mas conceptos los cuales puedes
conectar entre si con textos alternos breves que
van describiendo el tema.

Te ayuda a asociar sobre un tema central, todas las

caracteristicas e informacién relevante sobre dicho

tema, se usan ramas o flechas para su elaboraciény
puede incluir dibujos, frases concretas y definiciones.

Te ayuda a clasificar mediante textos breves, tus ideas
generales, las ideas principales, las complementarias y
los detalles sobre un determinado tema, se usan
figuras en forma de llaves para su creacion.

Mapa de Llaves v

o de ideas
Tema Central
Idea deas ~JDetalles : [ConeEector
Principal ) Complementarias “) Detalles
Detalles
Subtema
C-!d ea I dea Ideas Detalles
enera Principal Complementarias Detalles
Detalles
Idea Ideas Detalles
Principal ) Complementarias < Detalles
Detalles
i, . potencal e mam!
f- Lm:.z.‘"r:w.::::\:?‘::; Cumple una funcién
5 : mente canreqpda; aumenta, o elenca -
— ) Somwgliorrof ::.4‘?,::' i L prcesia 'I?a,-hm-dord Ll ; ] I“ un
( ) ; #Brganismos
) l
3. diference. de ¢ enfrenta la
< { — "l e il ejolmplo problemética de
) Disolucion Disponibilidad
( ) | transporte
( ) G e e s i
— (g dowil sl s e
- : Pl iy

wletrisos s odluler .




Te ayudan a separar y establecer las diferencias
mds notables entre una idea, tema, concepto
junto con otros, su apariencia debe ser en forma
de tablay puedes incluir dibujos

Cuadros comparativos

Diferencias entre célula animal y célula vegetal

Célula animal

Célula vegetal

Cuadros / Tablas

Te ayuda a contestar mediante unatabla 3
preguntas claves sobre un conocimiento
determinado, ¢ Qué sé?, ¢ Qué quiero
aprender?y ¢Qué aprendi?

Cuadro SQA U

S: saber Q: Quiero A: Aprendi

No presentan pared celular.

Tienen una pared celular de celulosa
alrededor de la membrana plasmatica.

No posee cloroplastos pues no hace
fotosintesis.

fotosintesis.

Posee cloroplastos para llevar a cabo la

Posee vacuolas de poco tamario.

Posee vacuolas de gran tamario.

Pueden presentar moléculas de glucégeno.

Generalmente presentan almidén.

Poseen forma irregular.

Suelen ser regulares en su forma.

Su tamafio oscila entre las 10 y las 30

micras.

micras.

Su tamafio oscila entre las 10 y las 100

Qué es lo gue 58

Sobre qué gulers
aprender —

Qué es lo gque
aprendi

Te ayuda a escribir mediante una reflexion
personal de un tema, lo que consideres
POSITIVO, lo que consideres NEGATIVO y lo
que consideres INTERESANTE. Con esta
herramienta puedes emitir tus puntos de vista

P: positivo N:

POSITIVO

NEGATIVO

&

Negativo I: Interesante

INTERESANTE

CUADRO COMPARATIVO

AZTECAS

MAYAS

INCAS

Que se de ascensores?

Que quiero aprender de
ascensores?

Que aprendi de
ascensores?

Emplearon como
material la piedra

Arquitectura | labraday el adobe.

En la estructura
exterior predomina
el estilo piramidal.

Construyeron templos,
calzadas, caminos, puentes,
acueductos, canales entre
otras obras.

Se expresa en sus
dos modalidades
clasicas: en bulto
redondo y en
relieve,

Escultura

Tiene diversas
modalidades:

escultura en bulto,
estelas y relieves

Se limita a algunas
representaciones en bulto.

Emplearon colores
brillantes en sus

Pintura pinturas al fresco.

Emplearon un rico
colorido. Destacan
los tonos claros.

Las plasmaban en sus piezas
de ceramica y en un tipo de
pintura mural lograda a
través de moldes.

* La fosa debe ser minimo

de 232
« Se utiliza para
transportar cierta

cantidad de personas y/o
€0sas

« Existen ascensores
comerciales, de vivienda
vy de carga y de hospital.

» Tipos de Materiales que
se pueden utilizar

+ Medidas (célculos)

« Como funcionan los
ascensores  rapidos vy
como se calula la
velocidad?

« Cuantas personas caben
en dicho ascensor?

« Caracteristicas.

+ Disefios.

Caracteristicas.

Variedad de Modelos.
Ancho del pasillo es el
mismo que el ascensor.
Diferencia entre foso vy
pozo.

La sala de maquinas
debe tener ventilacion
cruzada. Y las paredes
deben  contar  con
aislante para garantizar
la temperatura

El efecto invernadero es
un fendmeno natural que
ha desarrollado nuestro
planeta para permitir que
exista la vida

Se va a practicar en un
lugar higiénico.

Evita la muerte
prematura.

Seguira con una vida
normal.

Evitara ser mama joven.

Aumento de la
temperatura media del
planeta

Aumento de sequias en
unas zonas e
inundaciones en otras.

Mayor frecuencia de
formacion de huracanes,

Progresivo deshielo de
los casquetes polares,
con la consiguiente
subida de los niveles de
los océanos.

Toma el riesgo de no
poder tener hijos en un
futuro.

Le puede afectar
psicoldgicamente.

En la religidn es un
pecado.

Puede que le de cancer
de mama, ovarios, etc.

Se llama asi
precisamente porque
la Tierra funciona
como un verdadero
invernadero.

Es que si se aprueba la
ley del aborto habria
menos muertes, ya que
se practicarfa en un lugar
SEgUro .

Es mas rapido y no hay
dolor.




Graficos procedimentales

Son figuras que se van distribuyendo sobre una

Te ayudan a describir procedimientos mediante linea (vertical u horizontal), las cuales nos ayudan a Te ayuda a describir un procedimiento cronoldgico
simbolos concretos, se debe de identificar en tu describir acontecimientos ocurridos en el tiempo 0 por secuencia, puedes colocar formas y flechas
diagrama de flujo: el inicio, el desarrollo y el con un orden cronolégico establecido. Puedes en forma seriada, teniendo al final la forma de un
cierre de un proceso determinado. colocar fechas, dibujos y datos precisos. circulo o un proceso secuencial
7 8

Diagrama de flujo Linea del tiempo

2015
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Te ayudan a expresar las ideas principales de un
texto, respetando las ideas del autor. Es una técnica
para comprender tu lectura. Se inicia, subrayando
ideas principales, para después escribirlas
nuevamente en otro apartado mas simplificado.

Breve historia del cacao

La palabra B6a8 procede de la fitech “cacahuatl“. Segiin Ia [EJRMA, ¢! cacao era el drbol
més bello del paraiso de los aztecas, que le atribufan miiltiples virtudes, calmar el hambre
y la sed, proporcionar la sabiduria universal y curar las enfermedades.

Se sabe iuc los primeros arboles del cacao crecian de forma natural a la sombra de las

en las cuencas de| ARRAZONAS v del hace ya unos 4000 afios. Los
empezaron a cultivarlo hace més de 2500 afios.

El cacao SfABOIEEBA para los mayas EGHISIES y IGHEEVEER, 1o usaban como medicina
siendo recetado por sus médicos como relajante, como estimulante y como
reconstituyente.

En 1502 EHSIBBANEHIER recibio, como ofrenda de bienvenida, armas, telas y sacos de
unas habas oscuras que, en la sociedad azteca, servian a la vez de Hi0Hed8 y de

Resumen
ste texto BGHIGA ! origen azteca y | Jeyenda del cacao. ANGORGRUAGION ¢! outor EOHIGHE
su BAEER cn las SEIVASIROPIGAIES v su HlfIVOTORMIONRANGE. NG < HISH dc 1o
SifoMoRiaiYd. FAINEAE. c! cuaro pimafo SHEH < SCIGGMGHOIAl de! GGGHD en 1a
época de Cristobal Colén.

Escritos

Es un depdsito de mas de 5 preguntas redactadas
sobre un tema especifico. Te sirven para poder
responderlas y repasar de este modo tus apuntes,
lecturas o conocimientos de temas variados.

El compo es bonito.
En él se ve una rana que salta, un venado café, una lapa de colores y la pata Nela.,
Lucia va con Tito al campo. Su tarea es cuidar los animales.

Contesto:

4Como es el campo?

3Qué animales hay en el compo?

+Con quién va Lucia ol campo?

3Cudl essu farea?,

. Hudey, Aldous "Un mundo feliz" Literari, Editores

Te ayuda a expresar tus propias ideas, sobre un
tema en particular, es la propia interpretacion
de lo que ya se aprendié o se comprendid. Debe
llevar: introduccién, desarrollo y conclusiones

Ensayo

La felicidad ¢alguna vez encontrada?
Lépez Landa Lus Adrian

El autor Husley, Adous en al libro “Un munds feii2, trala de explear da manera ineresants
principaimente el tema de drgas cabe mencionar que Introduce mMas tamas pero esta es el
que pradomina ya que en este se habla de la mlacion encontrada enire la felicidad y las
drogas.
Cuando eseuchamos Nablar da las drogas Siempre s2 piensa i peor Se Plensa que esias son
las culpables del fracaso que ks Unicos que |a consuman SoN parsonas que ya no e
encuentran sentido a la vida, y € intentan olvidar sus problemas.
Se ha realizaco este ensayo para observar los aspecios que relaciono el autor asi come los
temas abarcados en aste tlemade interés y de discusion,
Es aci que el autor indica en esta novela las disfintos temas pero en el caso de las drogas la
llamada soma es la “principal fuenie de felicidad” perc no lo es asi porque la felicidad es
alcanzada solo por algunos inslanies y el abuso de "esla felcidad" hace que se llegue & la
muarie came kb quo paso en la novela el exceso de la soma ocasiono una muerts.
El autor nes redacta de manera interesante y precisa ¢ drama de esla novela que se ve
envuelta en dstintos problemas y confusiones donde en un tiempo futuro donde la ciencia ha
avanzado tant que las investigasnes sobre el ser humano habla alzancado & punto de
procreat & NAGS y clonar a la gente.
Este 82 Un lema en el que se muestra el claro eemplo ¢2 Ia relacon que se hay entre untema
y ofio ya que de este de esie se da paso a olro lema y seda |a relacion de estas ideas.
Un tema curinsidad es el caso de si solo con las drogas se puede ser feliz con lo ya
investigado y leido en la novela son dos antitesis diferentes ya que en la novela se cres que
250 era b fallgdad yen lo Investigado no paro 135 dos legan ala concls(én de que (as drogas
10 Unico que traen es muerta y destruccion
A mi parecer esta novela lamo mi interés ya que mostraron distintos temas abarcados para
hacer que el lector cada vez mas se involucre.
Hubo femas en gonde existe una eara giseusSion y argumantacion a tal punta que se llega a
preguntar cual de |35 dos opiniones tene la razon de acuerde a lo leido con la novela y a lo
investigado .
Bibliograffa
Unidos S.AMéxico

2008 p.p. 190,




Los siguientes apartados
los contestaras segun te lo indique
el colegio, ya sea por medio de tu
tutor asignado o del maestro de tu

modulo, iNO LOS LLENES TU SOLO!,

espera las indicaciones por favor.

Actividad de Construye T

Actividad Extracurricular

Formato de Entrevista Individual de Tutorias
Orientacion y tutorias para ti

RN R

"~

conalep
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Actividad de:

“No hay ninguna diferencia
fundamental entre el hombre
y los animales en su capacidad
de sentir placer y dolor,
felicidad y miseria”

Charles Darwin

Construye T

Para ti

Conoce T Elige T Reliona T

Funcion evolutiva de las emociones

¢Te has preguntado por qué a todos nos produce la misma sensacion
de asco el olor de un alimento echado a perder? O, ;por qué buscamos
establecer un vinculo amoroso con alguien? Las emociones son expre-
siones naturales del proceso de evolucion, las sentimos porque nos
ayudan a sobrevivir. Sin embargo, cuando perdemos el control sobre
nuestras emociones, en vez de sernos utiles nos pueden llevar a reaccio-
nar de formas de las que después nos arrepentimos. En esta leccion
vamos a explorar la funcion evolutiva que tienen algunas emociones.
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1. Contesta la siguiente pregunta:
¢Consideras que sentir miedo es Gtil? ;Por qué?

onstruye T

OQe

Conoce T Elige T Relaciona T

2. Observa las siguientes imagenes y contesta la pregunta.

a) Karina caminaba en el parque y en
la esquina se encontro con este
perro que estaba a punto de
morderla. Sinti6 tal miedo que su
corazdn latié con toda fuerza, su
respiracion se acelerd cada vez mas,
sus pupilas se dilataron y sentia su
cuerpo listo para salir corriendo a
toda velocidad.

;Crees que en esta situacion sea (til
para Karina sentir miedo? ;Por qué?

b) Jorge tiene que presentar su trabajo
final frente a toda la escuela. En
cuanto fue su turno quedo
paralizado, estaba completamente
palido, sudaba, sentia la boca tan
seca que no podia hablar.

;Crees que en esta situacion sea util
para Jorge sentir miedo? ;Por que?
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3. A partir de los elementos discutidos y su respuesta a la pregunta 1, AL G R EC
una emocion.
lleguen a una conclusion grupal sobre la utilidad de sentir miedo. Las emociones cuentan

con una funcion evolutiva
que nos prepara para
enfrentarnos rapidamente
con eventos de relevancia
vital. Cuando sentimos una
emociéon como el miedo,

se desatan reacciones

automaticas en el cuerpo.
Por ejemplo: el corazén
late mas rapido, cambia

la expresion facial y los
musculos se tensan y
activan para salir corriendo

RESU men: en caso necesario. Estas
: respuestas ocurren debido
La experiencia emocional que vivimos las personas y los animales a que enelicurso de
L. . nuestra evolucién han sido
es muy similar. Estamos programados biologicamente para sen- Gtiles para prepararnos a

, . frentar algin peli
tirlas, desde que nacemos y a lo largo de nuestra vida. En muchas enirentar a8 peero y
se han convertido en un

ocasiones nos salvan la vida porque nos permiten reaccionar rapi- componente propio de

. - . . nuestra naturaleza.
damente ante situaciones que el cuerpo percibe como peligrosas.

Envidia.
Sin embargo, cuando la emocién pierde proporcién nos puede lle- Sl AU

por pensar que yo soy
var a realizar acciones de las que nos podemos arrepentir. Como merecedor de lo que tiene

- 0 consigue otra persona.
seres humanos tenemos la capacidad de conocer y regular nues-
Deseo fuerte de poseer los

tras emociones para usarlas a nuestro favor y que no nos descon- bienes o talentos de otra
persona; a veces implica que

trolen. ;Como? Primero hay que conocerlas. e e e
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Construye T

Actividad de: Para ti

Conoce T Elige T Relaciona T

Para tu vida diaria 2) Identifica momentos en que
consideras que esa emocion

le ayuda y momentos en que
consideras que le perjudica.

Elige a un personaje de tu
serie favorita e identifica:
1) ;Qué emocion experimen-
ta con mayor frecuencia?
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Instrucciones:

Puedes realizar

* Una reflexion de media
cuartilla

* Un collage con recortes o

fotos (de tu familia, personas o

lo que tu quieras compartir).

La puedes elaborar en el
cuadernillo o enviarla segtn la
linea de comunicacion con tu
maestro.

Para primer semestre

HABLAME DE LO QUE
TE HACE SONREIR EN

ESTA CONTINGENCIA
(NO TODO ES MALO)
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Tutorias

Para
el estudiante
CONALEP

Plantel “Manuel Rivera Cambas” ‘J
conalep

ORIENTACION Y TUTORIAS

Apoyo emocional y académico Atencion psicolégica

psicopedagogialé2@ver.conalep.edu.mx

Acompanamiento en situaciones escolares162@ver conalepedurmx

kil Atencién Académi
s encion Academica
(Personales. familiares o mtrollecadenalé2@ver.conalep.edu.mx

sentimentales) cjimenez162@ver.conalep.edu.mx
Orientacion y Escuela para Padres

HORARIO DE ATENCION: 11 am a 6 pm mhuescalé2@ver.conalep.edurmx



>3

D VERACRUZ i
O D S

Codigo: 30-524-PO-0E-F12 Revigldn: 00 Fecha de
elaboracion: 1T/052013 Paglina 1 ds 1
Entrevista Diagnostica
{ ) Inicial - 1° { ) Seguimiento — 2° { ) Evaluacion —3°
Datos del Plantel y personales del Alumno
{1} Plantel: {2) Periodo: {3) Fecha: [4) Turmo:
|5) Nombre: (&) Matricula: {T) Carrera: (B) Grupo:
(%) PadreMutor: (10) Cel: {11} Domicilic:

12) Observaciones:
Entrevista Diagnostica

Marcar con una “X” la respuesta otorgada por el alumno y describe situaciones complementarias que permitan identificar la situacion académica

1= 1.- ; Conalep fue tu primera opcidn de ingreso al bachillerato? (51) (NO) Por qué?
2.- ; D& gque subsisterna o escusla vienes? R=
3.- ; Estas recursando algun modulo? ; Cual? (31} (HNO} Cual?
2°3* v 4° | 4- ; Tienes problemas con alguna materia en particular? ; Cual? (S1) (NO} Cual?
4.- ; Eres alumno regular o de reingresoc? (R]) (RI}) Motivoe?
5.- ;Cual es el drea académica o modulo que se te dificulta? R=
Por qué?
6.- ; Como es tu relacion con tus companeros? (B) (R) Por que?
7.- ;: Como es tu relacion con tus maestros? (B} (R) Por que?
General | B.- ;Existe alguna circunstancia personal o familiar que te perjudique en la escuela? (1) (NO) Cual?

{13) Diagnostico de la Entrevista:

{14) ; Se identifica como posible alumno en fesgo? (S1) [ NO) ;Por gue?

Nomibre y firma del Tutor Escolar Jefe de Formacidn Técnica
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PRIMEROS AUXILIO
PSICOLOGICOS

Co N A L E I Plantel 162 - Manuel Rivera Cambas - Xalapa, Ver.

Estimados estudiantes; les saludamos de 1a manera mas cordial y les invitamos
a no olvidarse de poner atencion en sus necesidades y sentimientos.
Consulten a las especialistas que estan en la total disposicion de apoyarles con
toda confiabilidad y seguridad en los temas que pueden inquietarles en estos
momentos que vivimos por resguardo ante el Covid-19. Pueden contactarnos a
través del Portal Alumno de Conalep y/o en los numeros telefonicos del
plantel. Cuidense mucho y esperamos no dejen a un lado esta valiosa
informacién. Atentamente. Area de Orientaciéon y Tutorias/ Area de
Escolares.

Ingresa al Portal del Alumno para mas informacion:
nttp://alumno.conalep.edu.mx
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https://pixabay.com/es/
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